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SEÑOR PRESIDENTE.- Habiendo número, está abierta la sesión. 


(Es la hora 9 y 30 minutos). 


La Comisión de Hacienda tiene a estudio un proyecto de 
ley sobre cueros bovinos y la posibilidad de aplicarles una 
detracción. Por lo tanto, tiene sumo interes en recibir a 
la Gremial de Exportadores y Comerciantes en Cueros, integran 
tes de la Cámara Mercantil de Productos del País y. en escu-. 
char su opinión sobre este proyecto. 


SEÑOR RAFFO.- En cierta ocasión, la Comisión nos. solicitó 
material sobre este tema y a tales efectos, hacemos entrega 
de un pequeño memorándum. j 

s 
SEÑOR MONTAUBAN.- El proyecto de ley faculta al Poder Ejecuti 
vo a llevar las detracciones de los cueros bovinos :hasta 
el 30%. Estimamos que es probable que se haya 'deslizado un: 
error en el texto y ello se infiere, justamente, por las: 
intenciones del Poder Ejecutivo. Señalo (esto porque dicho 
proyecto habla de cueros bovinos y no establece ninguna dife- 
rencia entre cueros secos, salados, frescos o pickelados. 


Voy a explicar por qué me parece un error.:Por la. expe- 
riencia. de estos dos años de trabajo, consideramos que el 
problema está planteado a nivel fundamental en el vacuno 
salado o fresco .y no en el seco, porque este último es una 
mercadería completamente ' diferente, dado que proviene de 
la mortandad del campo y por lo tanto, es de baja calidad. 
Básicamente, en el Uruguay no existe - ese: .tipo. de consumo 
E a nivel general; en determinado momento, alguna curtiembre 
ra sale al mercado cuando tiene dificultades de aprovisionamien- 

to con los cueros salados o frescos. Tanto es así, que en 
las prohibiciones que ha venido estableciendo el Poder Ejecu-- 
tiva "siempre ha dejado de lado el cuero seco, Porque se ha - 
basado en la realidad. : ; 


En este proyecto de Ley no se especifica 'a qué Cid 
se refiere. > ; 


Debo señalar: que el cuero “salado | y el fresco. no. requieren 
proceso de industrialización. E . 

Tengo la impresión de que en .el proyecto . se ' introdujo | 
sin. querer el cuero seco y digo esto porque en la actualidad 
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existe una prohibición que está a la espera de estas detrac- 
ciones para ser levantada y que, inclusive, parte del proyec- 
to lo establece. Sin embargo, con respecto al cuero seco, 
no existe prohibición de exportación. 


SEÑOR LACALLE HERRERA.- Creo que la cuestión está entre la 
facultad legal y la aplicación por parte del Poder Ejecutivo. 
La facultad que dicho Poder nos solicita es la más amplia 
posible seguramente, para posteriormente, en el decreto, 
hacer la distinción entre el cuero seco y el fresco, o sea, 
entre el de epidemia y el proveniente de la faena. 


Simplemente, digo que la lectura del primer - artícula 
tiene que abarcar la totalidad del espectro de la negociación ' 
de cueros porque el Poder Ejecutivo, en su filosofía, quiere 

reservarse la posibilidad de aplicar a dichas ventas, en 
forma selectiva, general o escalonada, un 30% de detracrción. 


El Poder Ejecutivo. ha sido, prácticamente, constante 
en excluir de todo tipo de traba la salida del cuero seco. 
Eso tendrá que establecerse cuando los respectivos decretos . 
lo fijen. Esta ley, simplemente lo que va a hacer es otorgar 
la facultad al Poder Ejecutivo y éste dirá qué cantidades 
se aplicaran en cada período. Es decir que va a ejercer la 
potestad que nosotros vamos a conferirle legalmente. 

Creo importante la mención efectuada por el señor Montau- 
bán, porque nos jlustra acerca de esta circunstancia del 
mercado de SGnOS que merece ser tenida en cuenta.. 


SEÑOR PRESIDENTE. - Hecha la salvedad con respecto a los cue-. 
ros secos, los integrantes de la ' Gremial de - Exportadores, 
¿estarían de acuerdo con el resto del proyecto? E 


SEÑOR RAFFO. - No, señor Presidente. pe Y 


Como filosofía. básica, la Gremial de Exportadores de . 
Cueros se opone a todo lo que signifique limitar la: libertad 
de comercio. . : De 

, « 

ES decir, consideramos que la dicción de una materia 
prima básica, como es el cuero bovino,. significaría poner 
trabas a la exportación y que los PEOUococan pasen a ad 
diar parte de la industria, ' 


La Cámara Mercantil considera que hay que buscar “otro 
tipo de mecanismos para que. no se vea afectado sólo. un. 
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sector de los que están involucrados. Al respecto, en la 
: problemática del cuero bovino, entendemos que son muchos 
los sectores involucrados. En esta situación, se encuentran 
los productores,. los kfrigoríficos, las curtiembres --que 
solamente se dedican a trabajar cueros terminados--, y los 
manufactureros que utilizan esos cueros. 


. Por lo tanto, afectar solamente a un sector, como es 

el productor, aplicándole. las detracciones, es una situación ' 
que la Cámara considera injusta _y no un procedimiento hábil 
para solucionar la comercialización del cuero. 
: Por otra parte, debo manifestar que el poderío económico 
que existe en ese medio es muy variado. Por ejemplo,. a nivel 
de curtiembres,-muchas veces existe acaparamiento de mercade- 
ría y por lo tanto, la pequeña industria manufacturera no 
puede acceder a los cueros. S 
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Se trata de una problemática importante de la cual tiene 
conocimiento el Poder Ejecutivo. En junio y julio de 1985 
concurrimos al Ministerio de Industria y Energía, ocasión 
«en la que se citó a todas las partes interesadas en solucio-. 
nar el problema, exponiendo todos los puntos de vista. En 
consecuencia, no creemos que la vía de-la detracción consti- 
tuya una solución. 5 ' 

Luego de dos meses de estudiar este asunto, ya tenemos 
una opinión formada en el sentido de que el problema es finan 
ciero. Se notó claramente que las empresas que tienen poder : O 
económico son las que acceden a los cueros y las que no, : 
se encuentran con grandes dificultades para hacerlo. 


SEÑOR LACALLE HERRERA.- Es simplemente para realizar dos 
preguntas sobre este tema que a todos interesa. 


Hemos escuchado, reiteradámente, que las ventas reali2za- 
das por los frigoríficos --que son los cuellos' de botella 
de la producción-- impiden que las firmas pequeñas accedan 
a los cueros frescos. Esas ventas se realizan en forma priva- 
da por lotes, aunque puede tratarse. de toda la producción. . 


¿Qué ' podría “ocurrir si se estableciera que las ventas 
fueran en lotes más pequeños y en subasta pública? Quisiera . 
saber si este procedimiento mejoraría. la posibilidad de acce- 
so de firmas pequeñas a la comercialización de cueros. 
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La segunda interrogante es la siguiente: el sistema que 
se ha pactado --del que nos hablaron las entidades rurales 
y que desde el año pasado ha estado funcionando-- ¿ha dejado 
conforme a todas las partes? Tengo entendido que, voluntaria- 
mente, y sin demasiada regulación, las partes han hecho fun- 
cionar un sistema que n> las ha perjudicado e diecia 


Al respecto, me gustaría escuchar el análisis del señor 
Montauban . 


SEÑOR MONTAUBAN. — Nuestra: gremial, en lo que hace a los cue- 
-ros. frigoríficos, no tiene mucha intervención aunque conoce 
algo sobre el tema. : : 


Hoy por hoy, los cueros se están: pagando internamente 
más de o que se está abonando por el precio internacional. 
Lo que ente, es que se necesitan cueros. En ese senti- 
do, la Cámara defiende el criterio de los reintegros porque, 
por ejemplo, de aplicarlo a la industria eso generaría mejor 
precio en la materia prima. , 


Por otro lado, la comercialización se hace muy. difícil. 
La situación de los frigorificos no es brillante y es así 
que venden los cueros antes de tenerlos,' al punto tal de 
.que puede aparecer alguien que les de muchos dólares con 
. los que los frigoríficos inmediatamente van a comprar ganado. 
En ese sentido, ellos son los que tienen que definir esta 
cuestión porque son los primeros doloridos. ; 


De manera que los cueros frescos tienen que ser vendidos - 
rápidamente. . 


SEÑOR PRESIDENTE. - Según tengo entendido, la industria consu- 

me todo el cuero nacional y aún le es insuficiente al punto 
tal de que, si se pudiera, se importaría esa mercadería desde 
la Argentina. Pregunto ¿cuál es el problema de la exporta-' 
ción? ¿Por qué no se vende AREEACAManEo? ¿La industria paga 
menos? : : , 


SEÑOR -MONTAUBAN.- Es un problems coyuntural . De hecho, la 
exportación está cerrada. 


Ante el elerre de las “exportaciones, se puede hablar . 
hasta de una cuestión filosófica y de: qué va a suceder pasado 
mañana. Puede darse el caso de que la industria de la carne 
haga “una venta mala y puede quedar, en' consecuencia, ' fuera 
del mercado internacional. 
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Puedo citar el caso de las exportaciones de cuero lanar 
--el de tres Cuartos y de lana entera-- que están totalmente 
abiertas. Me atrevo a asegurar que estos dos tipos de cuero 
lanar hace más de tres años que no salen del país; todo se 
compra en plaza. El industrial tiene ventajas relativas y 
algunos reintegros, lo que le permite pagar más de lo que 
se abona internacionalmente. Es así que no sale ni un solo 
cuero. 


En definitiva, el problema es de plata” y de precio. Ante 
la pregunta de porqué no se van los cueros, debemos señalar 
que los industriales y los que están al frente de los frigorí 
ficos tienen, además de los cueros, la relación de los valo- 
res de Chicago, O sea, que saben perfectamente las variacio- 
nes que se pueden dar en cuanto a su valor. > 


En lo que hace al cuero fresco, los frigoríficos tienen 
dos opciones:. lo sala o lo vende. Si hacé lo primero, tiene 
seis meses para decidir si lo vende acá o consigue un mejor 
precio de exportación. Ahí 'está el caso de Brasil. que hizo 
posible, mediante el Plan Cruzado, que algunos cueros se 
pudieran ir del Brugnays 


SEÑOR PRESIDENTE.- De suponer “que esta ley estuviera vigente, 
por el momento no produciría efecto alguno dado ¿que no se 
exportaría nada. Es decir, que la industria estaría comprando 
a precios superiores. De manera que los efectos de la ley, 
no serían permanentes, sino coYúíturales. 


SEÑOR .MONTAUBAN.- Con un 30% de detracciones, de. hecho no 
habría exportaciones; es una manera de cerrarlas. Los frigorí 
ficos, por su parte, ni siquiera tienen capacidad o continui- 
dad. exportadora; son exportadores esporádicos y ello es debi- 
do a que la industria nacional, por prguna razón, les bajó 
los precios. 


SEÑOR PRESIDENTE.- ¿Qué medida se da adoptar que benefi- 
ciara a los industriales del cuero? El a ima ¿podría 
“ser una solucion? ; 


SEÑOR MONTAUBAN.- Sí, porque de esa manera los precios serían 
superiores. Pero hay otro problema y es la falta de finanzas. 
En reuniones anteriores, se esgrimió la posibilidad de que 
se obligara a los frigoríficos a vender a todas las firmas, . 
a' lo que aquellos dijeron que no. Es de ENPaIEz que alguna 
razón habra. - 


SEÑOR LACALLE.- Los productores; los. frigoríficos y los curti 
dores por propia voluntad, habían alcanzado, un sistema de 
venta de Cuero "bovino que ia sería bueno. ¿Qué 
opinión les merece eso? . 
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SEÑOR RAFFO.- Si me permiten, a mi juicio aquí se están mez- 
clando dos problemas. Uno de los aspectos de la cuestion 
tiene que ver con el precio o el valor del cuero, en el que 


las diferentes partes involucradas tienen su idea. Por supues . 


to que las gremiales rurales son del criterio de que el pre- 
cio de esa mercadería esté relacionado con el mercado interna 
cional, posición que la Camara Mercantil también defiende. 


El acuerdo al que había hecho referencia el señor Senador 
Lacalle ha servido, y eso se vio reflejado en el mercado 


del cuero vacuno en estos últimos tiempos. Pero eso no solu- - 


ciona el otro problema que es el del abastecimiento, porque 
hay gente que tiene más acceso al cuero que otras; hay , manu- 
factureros chicos ' que se quejan de que no tienen cueros. 


De manera que, a mi juicio, hay que dividir el problema: 
por un lado, está el de los precios y por otro, el del abas- 
tecimiento de determinada mercadería en ciertos sectores. 


Creemos que este “proyecto de ley, con esa detracción 


del 30%, va a afectar el precio de la mercadería. Esa detrac- 
ción tan alta significa una prohibición velada, porque ningún 
exportador va a poder competir si tiene que pagar un. 30%, 

Es decir que acá, se tendría que dar la situación de que desa- 
pareciera el interés por la mercadería para que pudiera expor 


tar. Reitero que esta disposición haría bajar el precio de 


los cueros en beneficio de las curtiembres, 


En ese sentido, la Cámara se opone a este tipo de solu- 
ción; sí cree que el mejor camino sería el de llevar a cabo 
una regulación de precios, de acuerdo al mercado internacio- 
nal, y posibilitando que la industria local pueda adquirir 
esa mercadería. 


En cuanto al problema del desabastecimiento, la Cámara 


podría aportar sus soluciones pero allí se conjugan diversos 


intereses que se dan entre las curtiembres y los manufacture- 
ros. sa 


SEÑOR PRESIDENTE.- De manera" que la Cámara se opone a este 
proyecto de ley. : : a os 


SEÑOR MONTAUBAN.- Sin duda alguna. 


Pensamos que esa idea del abastecimiento de cueros - hug 
va a funcionar. ; e 


Se van a comprar exactamente los mismos cueros que había 
antes y más baratos, pero serán las, mismas ERES, porque 
sigue existiendo lo mismo. 
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Los cueros n«6 van a aumentar. Hablo siempre de cueros 
frescos y salados; creo haber sido claro en el sentido de 
que con respecto al cuero seco la problemática es totalmente 
diferente. 


Entierdo que si se establece un 30% de detracción, bajará 
el precio del cuero, pero los que tienen acceso a él van 
a seguir siendo siempre los mismos y el frigorífico venderá 
al que le ofrezca mas seguridades, al que le adelante dinero, 
etcetera. 

El problema del cuero es sumamente complejo. Lo digo 
por la experiencia que he recogido después de haber estado 
tres meses discutiendo esta temática. Inclusive, los señores 
Senadores, si continúan dialogando sobre el asunto, se van 
a dar cuenta que dentro de la misma ¡industria hay grandes 
enfrentamientos. Mientras que Fay industriales que dicen 
no poder conseguir el cuero, otros señalan que no tienen 
problema alguno. i 


"SEÑOR PRESIDENTE.- A pesar de que esto no les afecte directa- 
mente, ¿tienen ustedes alguna cugerencia al respecto? : ¿Se 
lez ha ocurrido algo, por ejemplo, para solucionar el proble- 
ma de que algunas curtiembres no tienen acceso por falta 
de financiación? ¿Se ha pensado en alguna línea de crédito? 


SEÑOR  MONTAUBAN. - Se intentó en un proyecto la posibilidad 
de que el Banco República diera líneas de crédito. Pero, 

¿hasta dónde puede hacerlo? En una ley, por ejemplo, se habia 
incluido. la posibilidad de que el Poder Ejecutivo. recomendara 
al Banco República el otorgamiento de dichas líneas. 


El problema se había solucionado, en cierta oportunidad, 
mediante cupos que se entregaban a la industria, de acuerdo 


a lo que cada una había trabajado, teniendo en cuenta, ade- 
mas, una relacion de exportación, maquinarias, etcetera,” 


con precios fijos. Pero estos cupos eran extremadamente bara- 


tos y a las curtiembres les convenía más venderlos que traba-' 


jar el cuero. Se llegó al punto de que se contrataban motoci- 


clistas para llegar con los cupos al interior, porque lo: 


importante era ser el. primero y concretar el negocio. Si 
una Curtiembre tenia derecho a cien cueros de cupo y necesita 
ba más, lo compraba fuera del mercado y podía pagarlos a 


Cualquier precio. El mejor negocio para las curtiembres . chi- 


cas era el de vender el cupo. 


oe 
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Se llegó al extremo de que los industriales pidieran 
por favor que se cortara ese sistema. 


SEÑOR PRESIDENTE.- Naturalmer.te, de acuerdo con el criterio 
que han expuesto, este proyecto no sería viable. Pefo si 
no lo aprobamos, ¿cuál va a ser la situación? Es por ello 
que les pregunto si tienen alguna otra sugerencia. e 


SEÑOR GUTMAN.- En determinado momento, habíamos propuesto 
que se diera a las curtiembres y a los frigoríficos, - pará 
los Cueros frescos y salados --siempre estamos hablando de 
esta problemática, aunque el decreto es más amplio-- la posi- 
bilidad de adoptar un sistema de carteleras similar al que 
existe para los cueros lanares. Pero, evidentemente, estc 
tampoco va a funcionar pcr una razón muy sencilla: el cuero 
fresco debe comercializarse dentro de las veinticuatro horas, 
POLE: de lo contrario, entra en estado de putrefacción. 


r 


Por otra parte, debo decir -—-contestando, de algún modo, O 
i lo que preguntaba el señor Senador Llacalle Herrera-- que 
son el acuaerdo que hay entre productores y curtiembres está i 


funcionando perfectamente. Es por ello que ros ha tomado 
de sorpresa el hecho de que se plantee nuevamente el decreto 
de detracciones. Si t:zen existe un acuerdo entre productores 
“y Ccurtidores en lo que hace al cuero fresco y salado, no 
lo hay, en cambio, en Cuantc ál cuero seco; sin embargo, 
no hay nadie que lo requiera. En definitiva, con este decreta 
ezo sería lo único que saldría perjudicado, porque lo demás 
no se está exportando ni con un 30% ni con un 10%. 


Entonces, no me explico, reitero, por qué se está remo- E o 
viendo nuevamente este decreto. E 


SEÑOR PRESIDENTE,.- Una de las razones que se han dado es 
que si bien existe en este momento un acuerdo, el mismo no 
está documentado ni formalizado. Es simplemente tácito y 
las cCcurtiembres querrían contar con algo con carácter perma- . 
nente y estable, por vía de una ley; es decir, un régimen ' 
del cual tuvieran la seguridad de su permanencia y ne uno 
que oscila según las circunstancias o las épocas, sobre todo 
tratándose de una industria que tiene comprometida 'muchos 
millones de dólares. e " 


SEÑOR GUTMAN. - Hace veinticinco años: ¿que estoy trabajando : y 
en el sector del cuero y jamás había visto un decreto que : 
prohibiera algo de por vida. Es decir que la mayor seguridad . 
que ' tiene el curtidor en el sentido de que este decreto va 
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a seguir vigente es precisamente esa la de que es permanente. 
No tiene fecha de expiracion. Si se me dice que existe una 
inseguridad por el hecho de haber amenazas, seria diferente;. 
.pero no las hay, precisamente, por la existencia del decreto. 


SEÑOR PRESIDENTE.- Pero probablemente lo que se intenta con 
esto es sustituir al MEE que ha levantado alguna resis- 
tencia. de 


SEÑOR MONTAUBAN.- Lo que deseo señalar es que, en definitiva, 
es-lo mismo fijar un 30% que establecer la prohibición.. 


SEÑOR SENATORE. - ¿Qué sentido senáela el establecer una dispo 
sición que, lleve a la prohibición de exportar por el aumento 
que implicaría en el costo del cuero, o por la detracción?Por 
que aquí se está fijando un precio que. “llegaría a ser mayor 
que el precio internacional. 


SEÑOR MONTAUBAN. - Me da la impresión de que a veces nos olvi- 
damos de un detalle. Esta conversación .tendría más - sentido 
si se fuera a aplicar un 30% cuando las exportaciones están 
abiertas. Pero en este momento se habla precisamente de lo. 
contrario: de establecer. un 30%, cuando las exportaciones 
están cerradas. es oe ., 


El acuerdo que existe funcionará hasta que-las condicio- 
nes desterminen que no pueda seguir haciendolo. Pero desde 
el punto de vista del industrial, es lo mismo que se “establez 
ca un -30% para abrir las exportaciones o que éstas estén 
cerradas. Esto lleva a. que el frigorífico, en definitiva 
el productor, esté en manos de lo que quiera pagar la curtiem 
bre. Si la curtiembre quiere pagar.el 50% menos, no, hay nada - 
que ' hacer. Si se tiene un 30% de detracción es lo mismo, 
porque uno piensa que con esa cantidad están ¡incluidos los 
gastos y no es así sino que hay otras cosas. Por lo tanto, 
hay que pensar en un 45%. Intentar competir” en el mercado 
internacional de cueros con países como Estados Unidos, Afri- 
ca e India, con ese impuesto, es imposible. 


SEÑOR RAFFO. - El señor Presidente hace un momento nos pregun- 
tó con qué sustituíamos este proyecto de ley, si es que nqs 
oponemos. 


Aquí se mencionó un acuerdo que habría entre las gremiales zu 
rales y el gobierno respecto al mercado del cuero. Según tengo 
entendido ese acuerdo tiene que ver con que el precio de 
los cueros se iba a manténer de acuerdo al precio internacio=- 
nal. Eso ha sucedido, y es por. eso que las gremiales rurales 
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están de acuerdo. Allí no se menciona para nada el problema 
del abastecimiento de las diferentes curtiembres. El acuerdo 
solamente se refería al valor del precio del cuero y lo único 
que vemos en este proyecto de ley es que se va a atentar 
contra ese acuerdo. 


Si permitimos al Gobierno que ponga una detracción del 
308%, quiere decir que el precio del cuero en el mercado local 
puede bajar hasta usa cantidad. Entendería que frente al 
argumento que se ha mencionado en cuanto a que el acuerdo 
ha sido de hecho, pues no hay nada escrito, hubiera un proyec 
to de ley que tratara. de mantener eso, que intentara seguir 
esa . filosofía para que el cuero tenga el precio del mercado 
internacional. Insisto en que es un proyecto de ley que aten- 
ta contra ese acuerdo del que se está hablando. Entonces, 
si hay ' que buscar soluciones. oO sustituir este. proyecto . de 


ley por otra cosa, hay que intentar lograr algo que tienda 


a que el precio del cuero vacuno esté en relación con el 
mercado" internacional . , ; 


SEÑOR PRESIDENTE:.- Supongamos que se llegue a la determina- 


ción de plasmar ese acuerdo vigente en un texto legal. ¿Todas : 


las partes de ese negocio estarían de acuerdo o quedaría 
subsistente algún Hipo de problemas, como el del abastecimien 
to? E 

SEÑOR RAFFO.-. El .problema del abastecimiento es de difícil 
solución, porque hay una capacidad instalada mayor que la 
materia prima existente en el país. Si a eso le agregamos 
que en el mercado que opera sobre esa materia prima hay una 


desproporción notoria. entre el poderío . -económico de las dife- . [E 


rentes empresas operantes, se agrava más. Si a los. - Cueros 


se les aplica un 30% de detracción, no por esa razón van, 
a aumentar en cantidad, sino que va a ser la misma y si' el. 


interés industrial que hay por esa mercadería es mayor, enton 
ces, el probiema del abastecimiento va a seguir existiendo. 


SEÑOR PRESIDENTE. - No le pido riombres en cuanto al diferente. 
"poderío económico de las curtiembres, pero sí les solicito 


una proporción. Si hay, por ejemplo, ' 50 curtiembres en el 
país ¿cuántas son las que están en condiciones adecuadas? 


SEÑOR RAFFO.- Dos o tres curtiembres. - e 
SEÑOR' MONTAUBAN.- Se pueden importar cueros. En definitiva, 
el problema es siempre financiero. Muchas veces se han traído 
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cueros de Argentina o incluso de Estados Unidos. 


SEÑOR PRESIDENTE.- Desearía saber cuántas son las empresas 
poderosas que operan en el mercado Uruguayo. Además ¿se po- 
dría pensar que esto constituiría una especie de monopolio 
o no funcionan asi? : 


: SEÑOR RAFFO.- El problema del abastecimiento es independiente 
* del - número delas empresas poderosas. En lo que sí creó es que 
podemos Caer en un monopolio o en una "protección de esas- 
empresas, a través de un proyecto de ley en el cual se autori 
za al Poder Ejecutivo a una detracción de un- 30%. ¿Por - qué 
digo esto? Porque con detracción o sin ella, las' que adquie- 
yen esá mercadería son 5 o 6 empresas que estamos mencionan- 
do. Con una detracción lo único que logramos es que esas 
mismas que obtenían la mercadería la posean a un menor costo. 
Pueden deprimir el precio en un 30% por que no existe la válvu- 
la de escape de una exportación. Es decir, que con una expor- 
tación libre, por más que se quiera, existe una válvula de 
escape para que el frigorífico decida que si. ese precio no 
E le sirve pueda kexportar. Haciendo que de esta manera, la 
curtiembre tenga que pagar el precio real. 
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Se le está dando una protección a la industria a través 
de los productores. Eso es una medida clara, pero creemos 
que es injusta. Pensamos que el cuero se tiene que industria- 
lizar en :el país y es lógico que trae mano de obra. Si en 
este problema está el sector productor, el frigorífico, « la 
curtiembre, los manufactureros y en su medida también están 
afectados los gremios de exportación, ¿por qué el perjuicio 

“« . es a un sólo sector? Se cree que se pueden buscar soluciones 
“A de fomento a la industria para poder exportar con mayor grado 
de industrialización, pero esos beneficios deben ser reparti-- 

dos por todos y no solamente a un solo sector. 


SEÑOR GUTMAN.- Entendí que a través de un. proyectó de ley 
pudiera salir algo similar_a lo que está en este momento 
funcionando tácitamente. Evidentemente que la única' forma 
que hay para poder mantener los precios del mercado es tenien 
do exportación. Hasta hate dos años funcionaba la exporta= 
ción. Creo que se debe haber exportado poco o ningún "cuero 
salado en los últimos 20 años, que es lo que sirve a la indus 
tria nacional, Al tener la detracción del 5% y otros tipos 
.de gastos que no tiene la industria, que llega a un 20Y de 
beneficios, evidentemente que no se podía exportar ningún- 
cuero. La única fórmula para mantener 8 precio con un decre- 
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to no es con una previsión como la que significa el 30%, 
sino teniendo libre alguna válvula de escape. Si no existe 
una exportación, no hay nadie, porque no existe un ente testi 
go. El único que atestigua es el mercado, aparte de que el 
industrial tiene los beneficios del 5% de detracción, de 
todos los impuestos que la exportación paga y la industria: 
no, tiene de por sí, reintegros que forman un monto muy apre- 
ciable para la protección de cualquier tipo de industria. . 
Esa es nuestra opinión. Antes de este decreto tampoco se 
habían exportado cueros salados uruguayos. Exportar esos 
cueros no le sirve a nadie. El cuero uruguayo está catalogado 
entre los mejores del mundo. Muchos mercados no pueden obte- : 
ner la calidad de: nuestros Cueros; por. lo tanto, estamos 
en condiciones de competir en cualquier sitio. Eso es un arma 
esencial para cualquier industrial. 


SEÑOR PRESIDENTE; - Aunque lo que usted señala. es cierto, 

se ha dicho que si bien los industriales tiénen a su favor o 
esta circunstancia, tienen en contra el flete, porque no : 

es lo mismo enviar cueros a Europa desde el ULigpayy que 

desde Italia, que está más .cerca. 


SEÑOR GUTMAN.- El flete lo paga Italia, Estados Unidos, O 

quien quiera que sea. Es evidente que en el costo de la merca - 
dería se tiene que perder el flete; en el fondo, lo va “a 

pagar el italiano, el francés”, o quien fuere. Hace dos años, 

cuando se suscitó el problema en la Cámara de Industrias, 

el flete fue ¡incluido como costo de materia prima, lo que 
no es lógico, porque si comparamos el cuero de Chicago con 

el uruguayo, el flete no tiene incidencia, ya que le costará 

lo mismo a Estados Unidos --para enviar su cuero a ltalia-- 

que al Uruguay. Hablamos de Italia, por mencionar un ejemplo. 
De modo que el flete no tiene ninguna incidencia, ya que 

el individuo que lo compra también lo va a .cálcular. -. 


SEÑOR PRESIDENTE.- Pero el flete 'Lé va a costar más si lo 
lleva desde Uruguay, que desde Italia. 
SEÑOR GUTMAN. - Lo que ocurre es que al .importar el cuero, 
ya se paga flete. Ae > d 

Aclaro que .nosostros estamos a sus órdenes, respecto 
de cualquier duda que deseen evacuar. y A 


SEÑOR MONTAUBAN. - Deseo insistir en cuanto a que, durante 
los dos meses en que se llevaron a cabo las reuniones con. 
: todos los representantes, como estábamos básicamente interesa 
p dos en el cuero seco, nos mantuvimos en una posición relativa 


mente objetiva con respecto a esta cuestión. Lamentablemente, 
el problema sigue siendo financiero; si se rebaja el valor 
de los cueros, los que van a acceder a ellos son, exactamen- 
te, las mismas personas. Ni siquiera creo que pudieran estar 
trabajando, básicamente, en regimen monopólico u oligopólico. 
Me parece que es así, en virtud de los precios que se estan 
pagando, que son superiores a los de mercado. Si pensamos 
"¿que existe algún arreglo, entonces, el precio está en la 
0 baja; pero cuando es superior, uno tiende a pensar que existe 
: “una dura competencia. Creo que también es necesario aclarar 
i esto. . É 
Para finalizar, quisiera solicitar a 1 señores micciros 
: + de la Comisión que tengan en cuenta las diferentes problemáti 
; cas, a los efectos de la resolución que vayan a adoptar. 
Hasta ahora, nos hemos: referido al cuero fresco o salado. 
"El cuero seco, es cuero de epidemia, de estancia, y constitu- 
- ye una problemática totalmente diferénte, ya que se basa 
en el sobrante. " : 


Hace dos años, cuando se quiso “corregir este problema 
en virtud de un decreto relativamente. similar, se estableció 
la prohibición de exportar cuero bovino, y. costó cuatro meses 
lograr que se dictara otro, abriendo las exportaciones de 
cuero seco. | g *, . 2 Ta a 7 
SEÑOR PRESIDENTE.- Agradecemos la presencia en Sala de los 
señores representantes de la gremial de exportadores y comer- 
ciantes en cueros, así como la valiosa colaboración que nos 
han brindado. 
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(se retira de Sala: YA gremial de exportadores y. comercian 
tes en Cueros) : a : 
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